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Forlagsmarknaden hiller pi att forindras, liksom det sitt pa vilket
vi konsumerar litteratur. Forsiljningen av lind- och e-bicker vin-
ner mark snabbt medan forsiljningen av fysiska biocker faller — men
resultatet tyder pi att de nya formaten faktiskt leder till en okning,
snarare in en minskning, av lisningen av fysiska bicker.

Med en virdering pd 122 miljarder euro under 2017 ir forlags-
branschen, globalt sett, storre in bide musikbranschen och spel-
branschen. Till skillnad frin de senare ir forlagsbranschen betyd-
ligt mer lokal, vilket har férhindrat framvixten av verkligt globala
forlagsjattar. Anledningen ir forstas att de flesta foredrar att ldsa pa

det egna modersmalet.

Men forlagsmarknaden héller pa att forindras, den digitala forsilj-
ningen Okar och den fysiska forsiljningen sjunker. I Sverige vixte
exempelvis de digitala publiceringsformaten — ljud- och e-bocker
— med mer dn 50 procent under 2017.

Ljudbocker ir det snabbast vixande segmentet inom den digitala
forlagsverksamheten. I USA, som ir virldens storsta ljudboks-
marknad, ldg omsittningen pd 6ver 2,8 miljarder USD 2017 — en
Okning med nistan 25 procent pa arsbasis. [ USA har den dubble-
rats pd fem dr. Om man ska titta pa det mer anekdotiske: till och
med The New York Times publicerar numera en sirskild bastsil-
jarlista for ljudbocker, vilket dr ett tecken péa hur viktigt formatet
héller pa att bli.

Format och resultat
Vad ligger bakom den snabba tillvixten? Forklaringarna ér flera.

For det forsta har vi den enorma spridningen av smarta mobiler

och andra birbara enheter (Deloitte forutspdr att penetrationen
av smarta mobiler pa utvecklade marknader kommer att ligga vl
dver 90 procent &r 2023), vilket gor det mojligt for oss att lyssna
var dn vi befinner oss, ndstan oavsett vad vi héller pd med — vi
kanske kor bil, stidar hemmet eller tar en promenad. Engageman-
get med ljudbocker har i princip inga fysiska begrinsningar, vilket

gor att formatet passar fint in i dagens mobila livsstil.

For det andra gor de digitala bockernas on demand-egenskaper det
littare att mycket snabbt tillmotesgd olika smaker, intressen och
situationer — bokhyllan i din ficka dr ndrmast odndlig, och en titel
kan litt ersittas med en annan eller anvindas parallellt med en
annan — vilket gor det littare att matcha ritt genre pa pekskirmen
under dagen (skonlitteratur medan man reser, mat och resor nir
man lagar mat, poesi innan man somnar, etc.), pa i stort sett sam-

ma sitt som man gor med en musikstrdémningstjanst som Spotify.

Minniskor har en medfodd tendens
, att tycka om att lyssna nir nagon
liser for dem — vilket gar tillbaka till en
tid da tryckta bocker var ovanliga och den
muntliga traditionen var den vanligaste

formen av historieberittande

Ett tredje, mer ifrgasatt men likvil starkt argument ir att min-
niskor har en medfédd tendens att tycka om att lyssna nir nigon
liser for dem — vilket gar tillbaka till en tid da tryckta bocker var
ovanliga och den muntliga traditionen var den vanligaste formen

av historieberittande. Detta kan vara féremil for individuella
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variationer, med tanke pa valet bland de format som erbjuds. Ny
forskning frdin University College London visar dock att ljud-
bocker — muntligt historieberittande — faktiske skapar ett mer in-
tensivt psykologiskt och emotionellt svar in visuellt (dvs. tryckt)
historieberittande. Man upptickte att kroppstemperaturen, pul-
sen och hudreaktionerna var mer kinsliga for talad dn skriven
stimulans. I detta avseende kan ljudbocker ses som ett sitt att
ater-etablera eller dterkoppla till den form av historieberittande
som dominerat i méinsklighetens historia och skapa engagemang
pa en niva som gir djupare in enbart den intellektuella — vilket
kan forklara varfor skonlitteraturen (och inte facklitteraturen) hit-
tills visat sig vara den mest framgangsrika formen av litteratur som

levereras i ljudboksformat.

Ett annat, kanske mer ovintat, forskningsresultat ar att ljud-
bockernas spridning faktiske far folk att ldsa fler fysiska bocker.
77 procent av ljudbokslyssnarna siger att lyssnandet pa ljud-
bocker fatt dem ate avsluta fler bocker, enligt Goodreader. Istillet
for att forsdmra liskunskaperna och engagemanget med fysiska
bocker, vilket kritikerna oroar sig 6ver, kan ljudbdckerna pé sa vis
hjilpa hela bokmarknaden att vixa samtidigt som intridesbarrii-
rerna till litteraturens vérld sinks, exempelvis for barn och perso-
ner som inte kan ldsa. P4 sa vis kan ljudbocker ses som ett verktyg
som demokratiserar litteraturen.
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marknader tva eller fler nitbaserade medie-

I skrivande stund, 2018, har 50 pro-

cent av de vuxna pa utvecklade

prenumerationer, och det férutspas att detta
kommer att dubbleras till 2020.

Global framgang, lokala variationer

Medan den globala framgangen for ljud- och e-bocker ir obestrid-
lig och de icke-fysiska bockerna dr hir for att stanna finns det dock
betydande lokala skillnader i konsumtions- och leveranssittet fér
icke-fysiska titlar. Sjdlvklart varierar penetrationsgraden betydligt,
da den styrs av tillgdngen till internet och smarta mobiler, lasvanor
och den allminna tekniska mognadsgraden, men &ven affirsmo-

dellerna har en tendens att skilja sig .
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Prenumerationsmodellerna — den vig som Netflix och Spo-
tify har valt att gd, dér en fast manadsavgift ger anvindaren obe-
grinsad tillgdng till en hel katalog — blir allt populirare. Deloitte
uppskattar att i skrivande stund, 2018, har 50 procent av de vuxna
pé utvecklade marknader tva eller fler nitbaserade medieprenu-
merationer, och det forutspas att detta kommer att dubbleras till
2020. De menar dven att dir 20 procent av konsumenterna pa de
utvecklade marknaderna idag betalar for fem eller fler prenumera-
tioner, kommer de att betala f6r tio eller fler &r 2020.

Medan ljudboksformatet ar det populiraste formatet i
Skandinavien, i Kontinentaleuropa och pa tillvixtmarknaderna
ser detannorlunda ut i den engelsksprakiga sfaren — virldens stor-
sta “forlagsmarknad” — dir en alternativ modell 6verviger, ndm-
ligen e-boken — dvs. en visuell bok som lises pa en enhet, exem-
pelvis en surfplatta eller en sirskild lisplatta for e-bocker. I den
engelsksprakiga sfiren ir forsiljningen av e-bdcker betydligt hogre
in forsiljningen av ljudbocker, och forsiljningen baseras i allmén-
het pé individuella enheter — du koper och dger de titlar du valt.
Amazon har exempelvis byggt sitt enhetsbaserade erbjudande pa
den egna lisplattan Kindle. Aven om det finns prenumerations-
tjinster (som Amazons Audible) brukar de inte vara obegrinsade,

utan snarare ha formen av en valfri titel per manad” eller liknan-

de.

Men édven om det finns lokala skillnader rider ingen tvekan
om att ljudbocker och e-bocker haller pa att forindra forlags-
branschen i grunden — vilket alla lingsiktiga investerare maste
inse. I fallet Sverige sjunker exempelvis den fysiska forsiljningen
trots att den bredare marknaden vixer, och det finns all anledning
att tro att trenden mot digitala bocker kommer att fortsitta, med

tanke pa vir allt mer mobila (och digitala) livsstil.

Pi C WorldWide bevakar vi denna trend noga. Vi har inve-
sterat i det svenska ljudboksbolaget Storytel sedan 2017 och i
Amazon sedan 2016. Du kan ldsa mer om vira investeringar pa

cworldwide.com/se, dir du dven hittar KIID, prospekt och arsrap-

porter.


http://www.cworldwide.com/se

C WORLDWIDE ASSET MANAGEMENT FONDSMAEGLERSELSKAB A/S
DANMARK FILIAL | SVERIGE
Blasieholmsgatan 5 - SE-103 94 Stockholm - Tel +46 8 535 273 00 - Org.nr. 516405-7233
cworldwide.com/se
Q4 2018

Denna publikation har upprattas av C WorldWide Asset Management Fondsmaeglerselskab A/S Danmark Filial i Sverige (CWW AM SE).

Denna publikation tillhandahalls endast i informationssyfte och utgér inte, och skall inte betraktas som, ett erbjudande, en uppmaning eller en inbjudan att
delta i investeringsaktiviteter, ej heller som investeringsradgivning eller som investeringsanalys. Publikationen har sdledes inte framtagits i enlighet med
lagkrav utformade fér att framja oberoende investeringsanalys, och &r inte fédremal fér ndgot férbud att handla innan investeringsanalysens spridning.

All information som &r uttryckta &r endast géllande fran och med tidpunkten fér offentliggérandet och kan komma att &ndras. Publikationen har utarbetats
fran kallor CWW AM SE anser vara palitliga och alla rimliga férsikthetsatgarder har vidtagits for att sdkerstélla att uppgifterna ar korrekta och noggrant
preciserade. Korrektheten och noggrannheten ar emellertid inte garanterad och CWW AM SE tar inget ansvar for eventuella fel eller brister.
Publikationen far inte reproduceras eller distribueras, helt eller delvis, utan skriftligt samtycke fran CWW AM SE.

Historisk avkastning &r ingen tillférlitlig indikator fér framtida avkastning. Avkastningen kan bade éka och minska i védrde som en féljd av valutarérelser.


http://www.cworldwide.com/se

